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Insurtech

Net Insurance,
il futuro ¢
nelle polizze
Istantanee via app

VITTORIA PULEDDA, MILANO
S iamo un soggetto ibrido, con
« forte vocazione all’evoluzio-
ne insurtech. Dopo il primo
accordo con la piattaforma di-
stributiva Yolo, nei prossimi mesi sare-
mo pronti a partire nel mondo dell'in-
stant insurance con una nostra offerta».
Andrea Battista, un passato da assicura-
tore “tradizionale” (in Cattolica, Aviva
[talia e Eurovita) & alla sua seconda vita
professionale, questa volta daimprendi-
tore. Ha promosso promosso la prima
Spac assicurativa quotata I’Aim (Archi-
mede) e concluso la “business combina-
tion”, il matrimonio, con il provider spe-
cializzato nei servizi assicurativi legati
alla cessione del quinto, la Net Insuran-
ce, di cui @ amministratore delegato.
«Continueremo a sviluppare questo
business tradizionale - spiega Battista -
ma delle quattro gambe del nostro mo-
dello di business il mondo dell'innova-
zione digitale rappresenta la pitt ampia
e profonda sfida di cambiamento». Non

di utili, almeno fino al 2022: nel business
plan a quattro anni, che prevede a fine
periodo guadagni netti per 15 milioni, so-
no le gambe tradizionali a garantire i ri-
torni. Ma per l'insurtech, come per buo-
na parte delle applicazioni fintech, i tas-
si di crescita previsti sono esponenziali,
anche se un po’ aleatori: solo alcuni dei
modello di sviluppo immaginati ora
avranno davvero successo e solo qual-
che societa vincera davvero la sfida. Ma
chi non gioca nemmeno la partita e de-
stinato ad essere tagliato fuori. Non a ca-
so le startup anche nel settore assicurati-
vo sono molte, in tutto il mondo.Come al
solito gli Stati Uniti sono pit avanti (con
Lemonade e Metromile) ma anche in
Germania (con Simple Insurance) e in
Italia si muovono le prime realta, da Neo-
surance-Axa alla piattaforma Yolo, con
cui Net Insurance ha appena concluso
un accordo.

Lamaggior parte di queste applicazio-
ni sono nel mondo delle polizze istanta-
nee, che vengono proposte con la tecno-
logia push, nel momento in cui si manife-
sta la potenziale esigenza. Ad esempio,
quando si acquista un abbonamento
giornaliero per le piste da sci, peri viag-
gi, gli eventi, lo sport. Polizze tempora-

La societa ha portato in Borsa un business
tradizionale come la cessione del quinto
grazie alla combinazione con la spac

Archimede. E ora punta a nuovi sviluppi digitali

nee, anche per pochi euro, che coprono
il singolo bisogno, acquistabili principal-
mente con il cellulare attraverso app e
circuiti di cui si € associati: a creare il rap-
porto di fiducia non & tanto il brand assi-
curativo quanto il canale che si utilizza
(ad esempio’app dell’associazione spor-
tiva di cui si fa parte o la propria banca).
E un mondo dove competenze tecno-
logiche e intelligenza artificiale si sposa-
no con il know how assicurativo. «L’in-
surtech prende contenuti in termini di
tecnologia mentre l'assicurazione da i
contenuti in termini di prodotto», spie-
ga Battista. «Puntiamo ad un modello di
offerta che ci faccia posizionare come
compagnia che puo lavorare su qualsia-
si piattaforma digitale». Con due esclu-
sioni di prodotti: polizze Rc auto e il vita.
I121 gennaio si terra I'assemblea perla
nomina del cda, post business combina-
tion. Una scommessa, con un parterre si-
gnificativo diazionisti finanziari: Unicre-
dit (circa al 7%) Ubi (intorno al 4%) ma an-
che Ibielle, Cassa Bolzano, Isa e Popola-
re di Puglia e Basilicata; insieme ai fondi
Azimut (tra il 4-5%), Algebris e Tikehau.
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